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Dilluns 04/05/26 de 16h-19h

Sessio I

La teoria i la practica de 'emprenedoria. "Tot comenga en un mateix”

Objectiu. Compren els fonaments de lemprenedoria, coneix-te més a tu mateix i
desenvolupa -encara més- una mentalitat emprenedora.

"El éxit no és la clau de la felicitat. La felicitat és la clau de ['éxit." - Albert Schweitzer

Dimecres 06/05/26 de 16h-19h

Sessio 2:

Oportunitats de negoci. “Troba el teu oced”.
Objectiu. Identifica oportunitats de negoci mitjangant l'observacio, l'andlisi i la
creativitat.

‘Les oportunitats no succeeixen, les crees.” - Chris Grosser

Dimecres 13/05/26 de 16h-19h

Sessio 3:

Desenvolupament de la idea de negoci. "Déna forma al teu somni”

Objectiu. Transforma una idea en un model de negoci viable utilitzant el Business
Model Canvas.

‘La millor manera de predir el futur és inventant-lo." - Alan Kay

Dilluns 18/05/26 de 16h-19h

Sessio 4:

Planificacié Estratégica. "Planifica per triomfar”

Objectiu. Desenvolupa un pla de negoci solid que et serveixi com a full de ruta per
al creixement i éxit del teu projecte.

"Un objectiu sense un pla és només un desig.” - Antoine de Saint-Exupéry
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Dimecres 20/05/26 de 16h-19h

Sessi6 5:

(o) Finances per a emprenedors [ Gesti6é d'equips i lideratge. "Tingues els teus
nimeros en ordre i el teu equip motivat”
Objectiu. Apren a gestionar eficagment les finances del negoci i desenvolupa
habilitats de lideratge i gestié d'equips.

"El bon judici prové de l'experiéncia, i [experiencia prové del mal judici.” - Rita Mae
Brown

Dilluns 25/05/26 de 16h-19h

/ Sessio6 6:
Marqueting i vendes. “Fes que t'escoltin”

\ Objectiu. Aprén i practica estratégies efectives de marqueting i tecniques de
vendes per atreure i retenir clients.

"La millor publicitat és la que fan els clients satisfets.” - Philip Kotler

Dimecres 27/05/25 de 16h-19h

g CEO Sessio 7:

RN |1, Q Innovacié i creativitat. "Pensa fora de la caixa”

§ -Q- . Objectiu. Fomenta la innovacié continua en el negoci mitjangant tecniques de
\ ’ creativitat i metodologies dinnovacio.

L) 4
-
o ‘La creativitat és intelligéncia divertint-se." - Albert Einstein
Dilluns 01/06/26 de 16h-19h
M Sessio6 8:

Ajudes, subvencions i Llei de Startups [ Per qué fracassen els emprenedors.
"Aprofita les oportunitats i apren dels errors”

=0—0= Objectiu. Informa't sobre ajudes i subvencions disponibles, compren la Llei de
Startups, i apren dels fracassos més habituals en lemprenedoria.

"El fracas és [oportunitat de comengar de nou amb més intelligéncia.” - Henry Ford
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Dimecres 03/06/26 de 16h-19h

Sessio 9:

Proposta de valor i preparacié del pitch. "vén-te!"

Objectiu. Desenvolupa una proposta de valor clara i convincent, i prepara un pitch
efectiu.

‘La simplicitat és la maxima sofisticacio.” - Leonardo da Vinci

Dimecres 10/06/26 de 16h-19h

Sessi6 10:

Networking i presentaci6 Final. "Pitch&connect”

Objectiu. Enforteix la teva xarxa de contactes i presenta el projecte final simulant un
pitch per a inversors.

==jo

"La teva xarxa és el teu valor net." - Porter Gale

Qué haurds aconseguit al final d'aquest curs?

« Mentalitat emprenedora sélida: haurds desenvolupat la confianga i habilitats necessdries per
abordar els reptes de la creacio i gestid d'un negoci amb una base teodrica i practica ben
consolidada.

» Idea de negoci estructurada: haurds transformat la teva idea inicial en un model de negoci clar i
viable utilitzant eines com el Business Model Canvas, i estards preparat per validar-la en el mercat.

« Tindras clars els punts importants d’un pla estratégic, que servird com a full de ruta per al
creixement i I'éxit del teu projecte.

« Finangament i lideratge: entendras les principals fonts de finangament per a startups, incloent
ajudes, subvencions i la Llei de Startups, i haurds adquirit habilitats per gestionar equips de manera
efectiva.

* Habilitats de marqueting i vendes: dominards estrategies de marqueting i técniques de vendes que
t'ajudaran a atreure i retenir clients, aixi com a comunicar de manera efectiva la teva proposta de
valor.

« Networking i pitch efectiu: haurds perfeccionat el teu pitch, preparat per presentar-lo davant
inversors i altres professionals, i haurds ampliat la teva xarxa de contactes grdcies a les sessions de
networking incloses en el curs.

Amb la garantia de la Cambra de Comerg de Lleida i la qualitat de Link Up.
100% Gtil - 100% practic - 100% orientat al teu éxit. Comencem el 04/05.

Inscriu-te aqui

linkup.com.es/curs-empren-exit-cambra-lleida-link-up

Avinguda Miquel Batllori 81-83
@ LoCowork Lleida 25001
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